
엘리베이터 프레젠테이션,

 일분에 Vip고객 사로잡기

❖ 짧은 시간 안에 효과적으로 자신을 소개하고, 아이디어를 전달하는 기술, 

❖ 엘리베이테에서마주한 Vip고객 , 바로설득할수있는기회. 

❖ 핵심 전략과 실 사례를 통해 1분 안에 당신의 메시지를 각인시키는 법

by 소리세



엘리베이터 프레젠테이션이란?

핵심 정의

엘리베이터 프레젠테이션은 짧은 시간 안에, 제한된 공간에서, 

특정대상에게 효과적으로 자신의 아이디어,제안을 전달하는 것

주요 특징

짧은 시간(1분 내외), 간결하고 명확한 메시지, 설득력 있는 전달 

방식, 즉각적인 반응 유도.



엘리베이터 프레젠테이션의 중요성

1 기회 포착

예상치 못한 만남에서도 자신을 어필하고 기회를 포착할 

수 있습니다.

2 설득력 향상

짧은 시간 안에 핵심 메시지를 전달하여 상대방을 설득하

는 능력을 키울 수 있습니다.

3 전문성 강화

간결하고 명확한 메시지 전달은 전문성을 높여줍니다.

4 자신감 증진

효과적인 프레젠테이션은 자신감을 향상시켜줍니다.



주요 구성 요소

1

목표 설정

프레젠테이션의 목표를 명확히 정의합니다.

2
핵심 메시지

전달하고자 하는 핵심 메시지를 간결하게 요약합니다.

3
스토리텔링

핵심 메시지를 효과적으로 전달하기 위한 스토리텔링 전략을 활용합니다.

4
행동 유도

상대방의 행동을 유도하는 명확한 요청을 제시합니다.



효과적인 오프닝 만들기

흥미 유발

질문, 통계, 놀라운 사실 등으로 상대방의 

흥미를 유발합니다.

공감대 형성

상대방과 공통점을 찾아 공감대를 형성합

니다.

가치 제시

상대방에게 어떤 이점을 제공할 수 있는지 

명확하게 제시합니다.



핵심 메시지 전달하기

간결성

핵심 메시지를 간결하게 전달하여 상

대방이 쉽게 이해하도록 합니다.

명확성

모호한 표현을 피하고 명확하고 구체

적인 언어를 사용합니다.

설득력

근거와 사례를 제시하여 핵심 메시지

에 대한 설득력을 높입니다.



기억에 남는 끝맺음 하기

요약

핵심 메시지를 다시 한번 간략하게 요약합니다.

행동 유도

상대방이 어떤 행동을 취하도록 명확한 요청을 제시합니다.

마무리 인사

감사 인사와 함께 긍정적인 메시지로 마무리합니다.



실제 사례 소개

1
소개

자신을 소개, 명함, 팜프렛등준비.

2
핵심 메시지

핵심 메시지와 전달 방식, 

상대방의 반응을 설명.

3
결과

엘리베이터 프레젠테이션을 통해

 얻은 결과를 구체적으로 설명.



성공적인 프레젠테이션을 위한 팁

1 연습

실제 상황처럼 연습, 자연스럽게 프레젠테이션을 진행 해본다.

2 피드백

다른 사람에게 피드백을 구하여 개선점을 파악하고 보완합니다.

3 자신감

자신감을 가지고 당당하게 프레젠테이션을 진행합니다.

4 적극성

적극적으로 질문하고 답변하며 상대방과 소통합니다.



마무리 및 질의응답

엘리베이터 프레젠테이션은 짧은 시간 안에 강력한 인상을 남기는 효과적인 도구. 

연습과 준비를 통해 당신도 1분 안에 당신을 사로잡는 프레젠테이션을 할 수 있습니다. 질문이 있으신가요?
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